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Espana estd perdiendo fuerza en el pulso competitivo que se dirime en el entorno
econémico global, subraya el autor. Entre las claves para revertir esta situacién

Salir a competir,

el reto

pendiente

0s jovenes espaioles estin
mejor preparados que nunca
en la historia. Esta idea se
viene repitiendo, con no disi-
mulado orgullo, por la clase politica
espafiola en los Gltimos afios. Todos
nuestros lideres politicos coinciden
en esto. Y es verdad. También se
puede confirmar desde la empresa
privada. El poreentaje de estudian-
tes universitarios en nuestro pais
estit por encima del de Japén, por
poner un ejemplo. Y estos jovenes
estin contribuyendo a que nuestras
tasas de crecimiento econdmico
sean excelentes.
Pero, paradaiji

camente, nuestro

pulso competitivo en el entorno eco- |

namico global estd perdiendo fuer-
Za. Vemos que, mientras Asia y los
paises de la Unitn Europea han au-
mentado su presencia internacional,
Espafia se ha estancado. La curva de
la cuota global de exportaciones se
ha mantenido pricticamente idénti-
ca desde 1996 hasta ahora. Y esto no
es lo mds preccupante. Todavia falta
mucho para especializarnos en pro-
ductos de alto valor afadido. La
proporeian de exportaciones de alto
contenido tecnolfgico sobre las ex-
portaciones totales dista mucho de
la de nuestros socios comunitarios,
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¥ 1o digamos si la comparames con
la de algunas zonas asidticas. De
hecho, en Espafia las exportaciones
con contenido teenoldgico no alean-
zan ni el 109 del total, cuando en la
Zona euro supera 2l 15%, ¥ en Esta-
dos Unidos, el 30%,

Una de las claves para afrontar
este problema puede estar en que
las empresas espafiolas empiecen o
considerar los mercados emergentes
de Asia y Europa del Este mis como
oportunidades de negocio que como
amenaza competitiva. Ya hay secto-
res dindmicos de nuestra economia
que estan abriendo las puertas hae
el Este.

Pero no se trata de que unos pocos

- pioneros estén realizando este es-
. fuerzo, debe ser una estrategia gene-
- ralizada dentro del sector empresa-

rial. Y para ello, hay que alcanzar

unes niveles competitivos en inno-
vacidn ¥ tecnologia, v aumentar la
eficiencia no s6lo de las empresas,
sino también en las Administracio-

- nes plblicas, Es alarmante que toda-
i via para abrir un negocio en Espafin
| se necesiten 45 dias de media, mien- |
:tras que en la Unidn Europea son

+ 25, 0 en Iistados Unidos, sdlo cinco.

Deutsche Bank lleva muchos afos
acompanando a empresas espafiolas

en sus procesos de internacionaliza-
cion, ¥ podemos certificar que la
evolucidn de estas compafias en los
dltimos 20 afos ha sido espectacu-

- lar. Nuestras empresas se han refor-

zado tanto financieramente como en

- capacidad de gestidn, y estan activa-
. mente penetrando nuevos mercados.
. Cada vez hay mis empresas espafio-
- 1as que actian como auténticas mul-
. tinacionales, realizando adquisicio-

- nes e inversiones importantes en
| numerosos paises. En la medida que

el crecimiento econdmico espafiol se
ralentice, la tendencia a la interna-
cionalizacidn se va a extender mis

| entre nuestro tejide empresarial.

La meta es elara: salir a competir,

| El camino no puede pasar mds que
: por la innovacion v la productivi-

| Cata vez
hay mas

| empresas

| espariolas

| que actiian

| como

auténticas
| multinacio-
| hales en

| NUMerosos
. paises

ANGEL MAVAS

dad. Ya no nos sirve intentar com-
petir ofreciendo solo bajos precios;
el nivel de vida y las tasas de infla-
cion espanolas no lo permiten, Creo
que el sector empresarial espaiol es
cada vez mis consciente de ello. Los
diferentes organismos y asociacio-
nes empresariales tienen clara la di-
reccidn que hay que tomar. Y lo que
me hace ser ain mis optimista esla
confianza que tengo en los jovenes
que se estdn incorporando al mer-
cado laboral, cada vez mejor forma-
dos. Ello nos dari las armas necesa-

| rias para salir a competir, porque el
| reto sigue pendiente.

Director general de
Global Transaction Banking
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Endeudados, desconfiados... y abstencionistas

Ieaudal de reflexiones
E sobre las causas de la

abstencidn y del voto
en blanco en las filtimas elec-
ciones no incluird, segura-
mente, vinculacion alguna
entre la situacion econdmi-
ca y la participaci
prendentemente, se escribe
poco sobre la relacion exis-
tente entre la situacion eco-
nomica de los ciudadanos y
el malestar con fa politica for-
mal. Relacitn que se expre-
sa, de momento, con una
dosis creciente de descon-
fianza, indiferencia y abu-
rrimiento hacia la politica,
mientras la deuda atenaza las
economias familiares.

« Endeudados. Hasta las
cejas. El erédito hipotecario
concedido a las familias para
la adquisicion de una wvi-
vienda, que supone un tercio
del total del negocio crediti-
cio de bancos y cajas, crecid
en 2006 hasta los 500.000

millones de euros, casi el tri-
ple que en el aio 2000, La
deuda media por habitante
se ha duplicado, segiin los
datos publicados reciente-
mente por la Fundacion de
las Cajas de Ahorros (Funcas)
en sus Cuadernos de Infor-
macidn Financiera. Es la
consecuencia del frenético
endeudamiento emprendi-
do para financiar unas vi-
viendas cada vez mis caras
VAL MAyor consumo en ge-
neral. La renta per cipita
crece lentamente, pero la
deuda se dispara y entidades
eomo la OCU vienen advir-
tiendo que la situacion se
estd volviendo insostenible
para muchas familias gue
contraen obligaciones credi-
ticius en el limite de sus po-
sibilidades.

© Desconfiados e indife-
rentes, Mientras, el principal
sentimiento que la politica
inspira en la cindadania,

segiin ¢l Bardmetro del CI1S
de enero de 2007, es la des-
confianza (32,6%), seguida
por la indiferencia (18,2%) v
¢l aburrimiento (16,5%). In-
cluso a un 8,5% le provoca
irritacion. S6lo un 1,9% sien-
te entusiasmo, un 7,3% pien-
sS4 BN COMPromiso ¥ a un
10,8% le produce interds.

El malestar existe, Aunque
un 60,8% afirma que el
voto es la finica manera de
poder influir en lo que hace
¢l Gobierno, un mayoritario
70% cree que la clase poli-
tica no se preocupa de lo que
piensa la eindadania. Y dos
de cada tres espafioles
(68,9%) consideran que
“esté guien esté en el poder,
siempre busca sus intereses
personales™

o &Y abstencionistas? Se-
gin una encuesta del Go-
bierno catalin sobre la par-
ticipacidn politica, el perfil
mayoritario del abstencio-

nista en Catalufa es un
joven menaor de 35 anos de
clase media. Precisamente
éste es el perfil de uno de los
colectivos mis endeudados.
Por ejemplo, el 58% de los
afortunacdos jovenes madri-
lefios de menos de 35 anos
hacen frente a una hipoteca
~SEETn una encuesta de con-
sumo de la Cimara de Co-
mercio de Madrid- a la que
deben dedicar casi fa mitad
de sus ingresos. Bl resto, sen-
cillamente, no puede. El
desdnimo cunde entre los mi-
leuristas.

4Qué pasard cuando os en-
deudados ¥ los desesperados
canalicen su aburrida indi-
ferencia y anmenten, todavia
mis, su desconfianza? Pue-
den ir a la abstencion (un
36,22% en las Gltimas muni-
cipales), al creciente y signi-
ficativo voto en blanco (un
1,90%), 0 pueden sucumbir a
los extremos. En Catalufia,

por ejemplo, un partido an-
tiinmigracion como Plita-
forma por Catalunya (PxC),
que ha triplicado su presen-
cia, ha sabido canalizar ¢l
miedo xendfobo y el males-
tar politico-econdmico con
argumentos vinculados a la
falta de servicios bdsicos,
como el acceso 4 la vivienda,
la sanidad ¥ escolaridad, a
causa del ineremento de la
poblacion extranjera.

El malestar con la politica
¥ el deserédito de los politi-
cos crece en todas las en-
cuestas e indicadores, Esta-
mos jugando con fuego con
ciudadanos que no llegan a
final de mes ¥ que tienen
como futuro mis nitido el
ingxorable periodo de 20 0 30
afios de pagos hipotecarios,
o incluso 40. Mientras, la
banca hace negocio con la
deuda familiar, v aprieta los
tornillos hasta para pedir et
saldo en un cajero automa-
tico, ¥ el temor al future se

apodera de muchos ciuda-
danos mientras sus calles
cambian de color.

5ila palitica, como dice Da-
niel Inmerarity, “molesta por
su desconcierto e incapaci-
dad” frente a los problemas
reales de la gente, no debe ex-
trafiar que los ciudadanos se
alejen, resignada o critica-
mente, de 1a oferta que reci-
ben. Este es un escenario im-
previsible que, de momento,
s0lo reacciona pasivamente:
con abstencion y con males-
tar. Pero que puede ser un es-
pacio propicio para los de-
magogos, los extremistas o los
cinicos. Y todo puede cambiar
si la presion cotidiana sobre
la vida ciudadana en forma
de deuda, precariedad, enca-
recimiento de los servicios o
desplazamientos agotadores
se canaliza a la contra ¥ ac-
tivamente.

Asesor de comunivacion
piiblica y politica



